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N AVENIR

EDI

Les opticiens
se distinguent

Revue de Presse

TRES GRAND CONSOMMATEUR D'ECHANGES DE DONNEES, LE DOMAINE DE L'OPTI-
QUE EST A LA POINTE DES TECHNOLOGIES. ALORS QUE PLUS DE 50 % DU BUSINESS
SONT PASSES A L'ELECTRONIQUE AU COURS DES DERNIERES ANNEES, LA FILIERE A
LANCE DES TRAVAUX POUR L'ADOPTION DES STANDARDS DE L'ONU EN MATIERE
D'EBUSINESS. CE FAISANT, L'OPTIQUE PREND UN TEMPS D'AVANCE.

u Avec plus de 90 % de fac-
turation électronique, plus de
50 % de commandes électro-
niques, les opticiens sont des
adeptes des échanges en EDI-
FACT depuis de nombreuses
anneées.

Tout comme l'automobile ou les
industries lourdes, et ce malgre
la petite taille de ses sociétés,
l'optique est arrivée a standardi-
ser et a déployer ces échanges,
s'appuyant sur la force de frappe
de I'Association EDI-Optique qui
regroupe une tres grande partie
des acteurs de la filiere.

L'innovation technologique des

produits, la personnalisation crois-
sante des verres aux porteurs,
la globalisation des acteurs et la
centralisation de la production
requierent une ameélioration de
la flexibilité des échanges de don-
nées. Clé de voute des echanges
dans ce domaine trés complexe,
les catalogues électronigues doi-
vent gagner en souplesse.

Labellisé par le plan gouverne-
mental TIC-PME 2010 qui vise a
favoriser les échanges électroni-
ques dans une vingtaine de filie-
res en France, le programme de
rénovation des echanges mené
par EDI-Optique adopte une deé-
marche tres structuree. Apres
une année passée au recense-
ment des besoins, la centaine
d'experts impligués dans les tra-
vaux a remis sa copie en mars
2008. Cest alors que le pro-
cessus d'adoption du standard
ebXML pour les catalogues multi-
industries a demarrée. Définition
des processus, choix et assem-
blages des composants ebXML,
documentation dans les outils de
modelisation, puis génerations
de la documentation, furent en-
trepris

Place désormais a I'expérimen-
tation. « Les éditeurs de logiciels
de gestion de points de vente
ont massivemnent adhéré au pro-
gramme pilote, tout comme les
verriers et les laboratoires de
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SSENTIEL DE LOPTIQUE « N

contactologie. Les lunetiers ne
sont pas en reste dailleurs »,
déclare Jean-Christophe Leroy,
Directeur du programme EDI-Op-
tigue. Ce pragramme commenceé
en mai 2009 et s'étalant sur une
année vise a évaluer les gains de
productivite et de flexibilité qu'ap-
porteront les nouveaux standards
et la mise en place des bonnes
pratiques préconisées par EDI-
Optigue.

Pour Jean-Gabriel Josse, Pré-
sident de [I'Association EDI-Opti-
que : « les echanges de données
sont devenus au cours des cing
dernieres années indispensable a
la filiere. Utiliser I'EDI, c'est bien
stir gagner en productivité, mais
c'est aussi apporter de la trans-
parence au marché de l'optique
et se donner ainsi les moyens
de revaloriser limage de l'opti-
cien. » m

+ Un site a consulter :
www.edi-optigue.org
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